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Neue Aufgaben fiir den Systemintegrator

PICO-KNX - der kleinste
KNX-Melder der Welt

Dirk Beyer, Ingenieurbtiro Beyer Gebaudesystemtechnik, Neumiinster

Intelligente Hausautomationen sind im
Privatbau nicht nur im Kommen, sie
gelten als marktrelevanter Faktor mit
positiver Wirkung auf die Baubranche
und das berechtigterweise. Denn sie ste-
hen fur praktische Funktionen, Komfort
und Energieeffizienz, nicht nur im Ge-
werbebau und nicht nur im High-End-
Wohnsegment. Auch fir den gewerb-
lichen Wohnungsbau werden Smart
Home Lésungen attraktiver, fir die sich
Eigentumer, Vermieter und Mieter glei-
chermaBen interessieren. Nicht zuletzt
werden Immobilien durch die Integrati-
on intelligenter Gebaudesystemtechnik-
Funktionen deutlich und nachhaltig auf-
gewertet.

Im Geschosswohnungsbau sind Fach-
leute in Sachen Smart Home inzwischen
hellhérig geworden, es fehlt jedoch an
ganzheitlichen Konzepten fiir die Umset-
zung sowie das nétige Know-How. Des-
halb gehort der Systemintegrator schon
bei Projektbeginn in das Boot, in dem
Projektentwickler und Planer aus dem
Wohnungsbau bereits sitzen. Genau hier
ist er gefragt, hier eroffnet sich ihm eine
neue Aufgabenstellung.

Derzeit buhlen viele Hersteller beim Pro-
jektentwickler um den Zuschlag, Sys-
temlieferant zu werden - oft mit pro-
prietdren Lésungen. Es empfiehlt sich
aber der Einsatz eines herstellerneutra-
len Systems. Dafiir bietet sich KNX mit
seinen Tugenden wie Standardisierung
und Marktdurchdringung an. Der Syste-
mintegrator verfligt tber umfangreiche,
herstellerneutrale Produktkenntnisse der
KNX-Gerate. Genau diese bringt er ein,
um in Teamwork mit dem Projektent-
wickler die smarten Funktionen unter
Berlicksichtigung der einzusetzenden
Hardware, deren Fahigkeiten und Kosten
zu beschreiben.
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Spezifisch an dieser Aufgabe ist — und
darauf liegt die Betonung - dass es
nicht um den Verkauf von Materialien,
sondern von Funktionen geht. Soll eine
Smart Home L&sung im Geschosswoh-
nungsbau angeboten werden, ist eine
prazise Beschreibung der Smart Home
Funktionen erforderlich, die spater ge-
schuldete Leistung sind. Notwendig
ist eine wasserdichte, klar definierte,
kalkulierte Leistung, die dem Endkun-
den angeboten wird und anhand derer
Mehrwert und Nutzen nachvollziehbar
werden.

Bereits in der Basisausstattung sollte KNX
eingesetzt werden, allerdings ohne smar-
te Funktionen. Das Schalterdesign ent-
spricht dem konventioneller Lichtschalter.
Die Bedienung dieser kalkulierten Grund-
ausstattung unterscheidet sich nicht von
einer herkémmlichen Installation.

Das Angebotskonzept enthalt darauf
aufbauend mehrere Ausstattungsvarian-
ten oder Funktionspakete, die der End-
kunde zusétzlich buchen kann. Auf diese
Weise entfallt eine aufwendige Individu-
alberatung, kann aber selbstverstandlich
bei Bedarf und Sonderwtinschen auch zu
einem spateren Zeitpunkt stattfinden.
Finden Hausautomationen ihren Weg in
den Geschosswohnungsbau, sorgt das
fur eine Verbreitung des Smart Homes
und damit von Gebaudesystemtechnik
im Wohnbau, auch im Mietsegment. Es
geht um nichts weniger als die Errich-
tung moderner Gebdude, die fur die
Zukunft gerustet sind. Der Systeminte-
grator gehort als Experte fur das Smart
Home fest ins Planungsteam.

' @10 m Erfassungsbereich

1 Deluxe-Version der
KNX Generation 6 mit
zahlreichen Features

' Zahlreiche Einstellmég-
lichkeiten Gber die B.E.G.
Smartphone-App

' Ideal auch fiir den Einsatz
in Leuchten

' Klein, kompakt,
konkurrenzlos
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